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Rapportering og analyse




Bl/Rapportering og analyse - gevinster

e Oversikt over situasjonen i selskapet
* Vzere informert nok til a ta aksjon til rett tid
* Helhetlig bilde med data fra mange systemer

e Faktabasert beslutningsgrunnlag
e Ta aksjoner pa rett grunnlag

e Operasjonalisert strategi
* Malrettet informasjon skaper rett fokus i virksomheten
» Forskjellige KPl'er til forskjellige grupper - pavirkningsmulighet

* Effektivisere rapporteringsarbeidet
e Klipp/lim?
e Rydde i data/fjerne sty og ungyaktigheter?
* Pynte pa presentasjon?
e 12 ganger i aret?
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Var systemerfaring - kilder

* NAV/Business Central

e D365 Sales/Customer Service

 IMAS — kundetellere - Footfall, conversion
* Simployer — HR — Sykefraveer/turnover

e QM+ - HMS/QA — H-verdi, F-verdi, RUH

e Rafisklaget — Fangst av fisk

* Fiskeridirektoratet — Fangst av fisk

* Guard Systems — GPS-lokalisering av utstyr
e TradeSolution — Dagligvarehandel

* Google Analytics — nett-aktivitet



Fra strategi til operativt fokus
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Demo Power B
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https://app.powerbi.com/groups/f2ed6bf0-1929-4fff-b0cc-8863509e87c9/dashboards/cc479b14-b32d-499e-a0ab-d9560e23501e?language=nb-NO

Priser - BI4 Datavarehus

Bl4
Pakke Standard Enterprise
Moduler 6 Alle
Mnd pris 2800 5700
Brukere inkl 30 50
Max brukere 50 9999
Mnd pris ekstra bruker 80 120

Standard modules

Sales, Purchase, Inventory, Recervables, Payables, Finance

Additional modules

Account Schedules, Bank Accounts, Fixed Assets, Jobs & Resources, Service

Management, Warshouse, Manufacturing




Priser - Infrastruktur

SERVER/ DATABASE FOR DATAVAREHUS

Database 8 timer 12 timer 16 timer 24 timer
stgrrelse tilgjengelighet tilgjengelighet | tilgjengelighet tilgjengelighet
0-25 Gb 1800 2400 2600 3400
26-99 Gb 2900 4000 4800 6400
100-350 Gb 7000 8100 10000 13300
351-500 Gb 12000 15400 20000 26800




Priser - Komplett datavarehuslgsning

Bl4 KOMPLETT DATAVAREHUS

Pakke Standard | Enterprise
Moduler 6 Alle

Mnd pris fra 4600 7500|
Mnd pris til 29600 32500|
Brukere inkl 30 50|
Max brukere 50 9909|
Mnd pris ekstra bruker N/A 80|




L@snings-skisse og tilbud Bl4 Datavarehus

* Bl4 lisens 2800,- pr mnd

* Infrastruktur *) 4000,- pr mnd
 Power Bl lisenser 89,- pr bruker/mnd
* Installasjon/Oppsett 25000, -

e Kurs (lage rapporter) 14000, -

e Kurs (bruke rapporter) 6000,-

* Evt bistand til utarbeidelse av rapporter, publisering, instrumentbord mm utfgres
pa timebasis (@1530,-)

* Evt reisekostnader tilkommer
* Installasjon/oppsett/kurs kan giennomfgres ca 10 arbeidsdager etter bestilling
e *)Datavarehuset ma skaleres til selskapets behov, som vanligvis gker etter hvert.



Vi hjelper deg med Bl og CRM

Anders Jensen

TEAMLEDER MODERN WORKPLACE
Mobil: + 47 918 68 732
E-mail: gje@oseberg.no

Kim Roar Bromark

FORRETNINGSKONSULENT CRM
Mobil: + 47 926 86 241
E-mail: kib@oseberg.no
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Jayita Guha

Bl KOMSULENT
Mobil: + 47 833 47 119
E-mail: jgu@oseberg.no

Marthe Gjemdal Andersen

BI KONSULENT
Mobil: + 47 47397 616
E-mail: mga@oseberg.no
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Julie Bergh Andersen

BI KONSULENT
Mobil: + 47 482 90 532
E-mail: |ba@oseberg.no

Rune C. Foyn

SENIOR FAGKONSULENT
Mobil: + 47 911 59 796
E-mail: rfo@oseberg.no




